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"Das richtige Schluss-Statement verhindert Ergebnis-Echo!

Vom 10. - 11. Juli, im sommerlichen Minchen,

trainieren Sie mit Einkaufer UND Verkaufern gemeinsam

und zum gegenseitigen Gewinn. Leichter verhandeln, bessere Margen/Savings generieren.
Die gesetzten Ziele erreichen.

==> Mit dabei sein, selbst davon profitieren!
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Gebundelt und mit unzahligen Praxisanregungen erhaltet Ihr/erhalten Sie die Tipps in
unserem Training am 10.-11. Juli in Minchen.

Jetzt anmelden!

Gerne stehe ich Ihnen/Euch auch via Telefon +49-151-16779000 zur Verfigung.

Alizeit beste Verhandlungsergebnisse wiinscht
Ihr/Euer Urs Altmannsberger

Anti-Spam Hinweis:

Sie haben diese Information erhalten, weil Sie sich in unserer Datenbank dafiir eingetragen haben bzw. auf einem der
Seminare den Wunsch geaul3ert haben.

Uber folgenden Link kénnen Sie sich sowohl an- als auch abmelden.
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